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PERFUMERIA OYARZABAL PREMIO A LA DEDICACION
AL COMERCIO EN GIPUZKOA DEL 2006

en Donostia- San Sebastian el galardén a la Dedicacion al ~ Oyarzabal de Irdin junto con los demas premiados Imanol Jaca
Comercio dentro de los XIV Premios a la Empresa de Don Serapio de Donostia, El Grupo Bokado de Donostia,

Comercial de Gipuzkoa 2006 organizados por la Camara de Biol6gico Gorrotxategi de Tolosa y las Asociaciones de
Comercio. Comerciantes Igarondo y Alde Zaharra de Tolosa.

EI matrimonio Sanchez Oyarzabal recibi6 el 1 de diciembre En la imagen vemos a Mirentxu y Diego de Perfumeria

elc... Republica Argentina, 6-8 Tel. 243 62 31 72 IRUN




PERFUMERIA OYARZABAL RECIBE EL PREMIO

A LA DEDICACION DE LA CAMARA DE COMERCIO

estan impresionados por la abrumadora

cascada de felicitaciones. Destilan alegria,
orgullo y agradecimiento cuando contemplan el
Premio a la Dedicacion al Comercio que el pasa-
do 1 de diciembre les concedi6 la Camara guipuz-
coana.

“¢Que si nos hemos dedicado? Nos hemos dedicado
totalmente al negocio durante toda la vida”, asegura
Diego con firmeza, y recuerda aquellos comienzos a
mediados de los cincuenta en los que vendian benzol,
aguarras, colonia, o lejia a granel “y hasta pintura que
haciamos en la tienda o detergente que empaquetaba-
mos en bolsas de medio kilo y distribuiamos nosotros
mismos™. Su perfil tenaz y disposicion al trabajo fueron
claves para salir adelante primero y evolucionar des-
pués hacia el sector de la perfumeria y alta cosmética.
“Antes habia 3 perfumerias en Irun y ahora una dece-
na. Ese dato dice mucho, dice que hemos tenido que
innovar, idear estrategias y formarnos continuamente
para mantenernos en la brecha”. Mas alld de mante-
nerse, Perfumeria Oyarzabal alcanz6 la vanguardia
comercial e incluso fue pionera en la implantacion del
autoservicio de productos de alta cosmética y perfume-
ria. “Si, -recuerda Diego- fue a principios de los afios 80,
cuando hicimos la tercera reforma en la tienda. Luego
supimos que poco después una cadena de perfumerias
de Barcelona opt6 por el mismo sistema™.

Siempre volcados en ofrecer un trato personal al
cliente, Miren y Diego, son, asi mismo, destacados pre-
cursores de diferentes campafias publicitarias en
medios de comunicacion y referente del marketing

D iego Sanchez y Miren Oyarzabal todavia

Edita: Asociacién de Comercio de IrGn ( Mugan )

Mirentxu Oyarzabal y Diego Sanchez recibieron el premio por haber dedicado
toda una vida al comercio de manos del Concejal de Comercio del
Ayuntamiento de San Sebastian Enrique Ramos en el acto celebrado en la
nueva sede de la Camara de Comercio.

comercial irunés. Todo este esfuerzo va a tener conti-
nuidad porque también han logrado que su hija Olga
tome el relevo generacional.

Cerca del final de su vida profesional, los propieta-
rios del comercio se sienten halagados por el galardén,
un reconocimiento que quieren compartir con la clien-
tela y colaboradores “porque sin ellos nada hubiera
sido posible”.
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UNA CIUDAD IMBRICADA CON SU COMERCIO

Y UN COMERCIO IMBRICADO EN LA CIUDAD

ugan dentro de las actuaciones que lleva a cabo en
M colaboracion con las diferentes instituciones publicas

presenta para el proximo 2007, un vistoso calendario
de pared que busca potenciar la convivencia entre el comer-
cio y la ciudad como elemento dinamizador de la vida ciuda-
dana de Irun.

Estd nueva actuacion de promocion se encuadra dentro
de las estrategias del proyecto “Iran Centro Comercial
Abierto* destinadas a impulsar una ciudad imbricada con su
comercio y un comercio imbricado en la ciudad. Mostrando
en este almanaque la posibilidad de armonizar la amplia
oferta comercial urbana con el disfrute por parte de los ciu-
dadanos de calles y lugares dentro de un entorno de espacios
abiertos y singulares.

En la portada podemos disfrutar de la modernidad del
P.C. Mendibil y en su interior recrearnos con las vistas que
ofrece el parque natural de Plaiaundi, la hosteleria urbana
del Pub Corner, la cultura del Museo Romano Oiasso, la varia-
da oferta de las Galerias Comerciales, el disfrute de la Plz. del
Ensanche, los momentos sanmarcialeros, la braderie veranie-
ga, la naturaleza del Valle de Olaberria, la mirada al rio
Bidasoa, la reflexion en la Iglesia de Pasionistas y el corazén
vital de San Juan Arri. Conforman una serie de imagenes rea-
lizadas por diferentes fotdgrafos iruneses que bajo el disefio
innovador del creativo Quique Escalante logran conjugar el
aspecto comercial con el urbano, proyectando de esta mane-
ra una ciudad habitable y sostenible.

Se han editado 4.000 ejemplares a todo color con los dias
y los meses en castellano, euskera y francés los tres idiomas
de la comarca del Bidasoa. La presentacion es con nameros
grandes para su mejor visibilidad y su formato permite un
espacio para las anotaciones para que de este modo nos
pueda ser util tanto en nuestras casas como en los centros de
trabajo. Y también el anuario servirh como obsequio con el
que agradecer la fidelidad de todos los clientes que siguen
apostando por el comercio de la ciudad.
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El calendario se estd repartiendo gratuitamente en los establecimientos
comerciales colaboradores y tamhién se puede obtener en las oficinas de
Mugan situadas en el Paseo Coldn 27 - 1°ofic. 11, hasta agotar existencias
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Mendibil, salud y belleza

UN REGALO PARA EL CUERPQ

Un masaje, un tratamiento anticelulitico o una
relajante sesion de SPA, acomparfiada de un servi-
cio amable, se convierte en todo un regalo para el
cuerpo. En el centro de Irun, en la zona comercial
de Luis Mariano, se encuentra Mendibil Salud y
Belleza, un equipo de profesionales dirigido por
Ana San Juan.

-¢Qué servicios ofrece?

Tratamientos personalizados de salud y belleza.
Tratamos a la clienta tanto interior como exteriormen-
te. Hacemos un estudio para conocer su estado interior
a través de la organometria. Exteriormente ofrecemos
tratamientos corporales como los adelgazantes y anti-
celuliticos. También damos masajes, y, en general, dis-
ponemos de todos los especificos de un centro de esté-
tica tales como depilaciones y ufias de porcelana.
Ademaés contamos con un SPA.

-¢,Cuales son las técnicas mas innovadoras?
Nuestro programa de adelgazamiento gracias al cual se
pueden perder 1 6 2 tallas y de 6 a 8 kilos, con la con-
dicion de que la clienta esté en condiciones Optimas y
utilizando, entre otros, el NARL, asi como la mesotera-
pia virtual.

-;De qué tipo de material disponéis?

Las manos y la ayuda de la aparatologia asi como cre-
mas, envolturas, etc..

- ¢Qué destacaria de Mendibil?

Nuestros protocolos en los tratamientos corporales.
Son de cosecha propia y nos dan muy buenos resulta-
dos. La experiencia del equipo y la calidad humana
también son valores destacados que constituyen un ele-

',

otV

Ana San Juan y todo Su equipo de colaboradoras de Mendibil Salud y Belleza te ayudan
a encontrar el bienestar corporal con las técnicas mas avanzadas que han incorpora-
do al nuevo centro abierto en la zona peatonal de Luis Mariano n° 3.

mento a tener en cuenta, ya que a todos nos gusta que
nos escuchen y nos mimen.

-¢Se adapta el horario a las necesidades de la
clientela?

En Mendibil tenemos un horario amplio ya que somos
conscientes del ritmo de vida actual y del reducido
horario disponible.

-¢Regalar por Navidad tratamientos de estética
tiene cada vez mejor acogida?

Cada vez més personas se acercan a Mendibil para
regalar alguno de nuestros servicios. Es un obsequio
que nunca falla. Contamos con tarjetas-regalo: algo
facil y cbmodo para regalar.

Fuentermabia s'n
TRLM
Tel. /Fox:
4361 6295
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LOS ALQUILERES

EXPULSAN AL COMERCIO LOCAL

ja en el constante crecimiento del sector comercio de la

ciudad y también este éxito econdmico se ha trasladado
a una mayor demanda inmobiliaria que esta disparando al
alza el precio de los locales comerciales.

De persisitir esta tendencia pocas seran las empresas
autdctonas que en un futuro puedan instalarse y rentabilizar
la explotacion de su negocio, nos encontramos ante el peli-
gro de poder “ morir de éxito “.

S6lo los bancos, inmobiliarias y aseguradoras con su for-
taleza econémica pueden abordar los precios de los alquile-
res que se piden en las principales calles del centro urbano
como el Paseo Colén o Luis Mariano.

Mientras a los propietarios de los inmuebles les toca la
“loteria “ y se frotan las manos por la llegada de estos mece-
nas financieros, el dinamismo comercial de la ciudad se resien-
te y no por la actividad que desarrollan en si misma, sino por
las consecuencias de su horario laboral que provoca todas las
tardes y fines de semana una bajada de persianas masiva.

Estas nuevas inversiones no comerciales transforman la
oferta, constituyendo una amenaza para el atractivo comercial

I a relevancia comercial que Iran esta adquiriendo se refle-

al dificultar la instalaciéon de nuevos negocios que dinamizan
y forman la base del éxito vital y comercial de la ciudad.

..;'

Si hacemos un pequefio recorrido por el Paseo Colén y Luis Mariano
se pueden encontrar hasta 18 oficinas bancarias a las que proximamente,
si se les concede la licencia de actividad, se les unir una mas en el antiguo
local de la Ferreterfa Bidasoa situado en la renovada Plaza del Ensanche.
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Ventajas para toda la vida

CORRITI MARTINEZ

SAN SEBASTIAN: Zubieta, §-Tel 434544 77
[RILIN: Fuenterrabia, 3% - Tel 943 61 24 46
REMTERIA: Witeri, 48 - Tel 943 52 56 73

wivwvenlanasparitimarinez.com

VERA LA DIFEREMCIA. ESTAMOS PARA SERVIRLE
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Confecciones Alonso

CONFECCIONES ALONSO DESEMBARCA
EN LA CALLE FUENTERRABIA

Josean Alonso es un comerciante de casta.
Ademads de continuar con el negocio familiar que
inicié su padre hace mas de 40 afos, lo ha ido
ampliando y se ha convertido ya en toda una
referencia en el sector de la ropa de trabajo.
Ahora Confecciones Alonso llega a la calle
Fuenterrabia, donde ha abierto un nuevo esta-
blecimiento. El gusto por la buena presencia en el
trabajo es un valor en alza.

-¢Qué articulos podemos encontrar en el nueva
tienda?

El mismo género que en el establecimiento de la calle
San Marcial con la misma calidad y precio: ropa de tra-
bajo e indumentaria para fiestas, que en esta época es
la tipica de Navidades, como los trajes de casero/a.
-¢Por qué has elegido la calle Fuenterrabia?

Es una zona muy poblada y comercial, con gran activi-
dad hostelera y de mucho transito. Ademas los resi-
dentes del entorno son trabajadores, que constituyen
parte de la clientela potencial.

-;Estd de moda la ropa de trabajo?

Cada vez mas porque tanto las empresas como los
comerciantes y los auténomos cuidan cada vez en
mayor medida su imagen y buscan diferenciarse de la
competencia.

-¢,Cuales son las tendencias?

Prendas comodas y especificas para cada labor, con una
estética y colores coordinados con el logotipo del negocio.
-¢Qué innovaciones se han hecho en campo de los
tejidos?

Los tejidos son cada vez mas técnicos, mas resistentes y

Confecciones Alonso, en la cuesta San Marcial n° 12 y ahora también en la calle
Fuenterrabfa n° 7, te ofrece una amplio surtido en ropa de trabajo e indumentaria para
fiestas ademas el asesoramiento esta garantizado por la experiencia profesional de
Josean Alonso y todo su equipo de vendedores.

al mismo tiempo mas ligeros.

-Tienes una amplia experiencia en el sector. ;Qué
importancia tiene el ser asesorado por un experto?
Mucha. Es aconsejable que una persona que quiere
cambiar la imagen del negocio se deje asesorar por un
experto . En Confecciones Alonso somos profesionales
del sector.

-.,Tiene Alonso su
Internet?

Tenemos paginas web que incluyen todos los productos
del catdlogo que estan en stock. Es una forma de com-
prar o consultar cada vez mas utilizada. Estas son las
paginas: www.confalonso.com y www.rola.es

escaparate también en

ARTESAUTIA
Jezki eb apari

Centro Comearcial MENDIBIL - Ted: 943 83 46 21
Argentina Erepublika; 3-5 zk, Tel: 843 62 86 46

de tiendas

IRUMN




PELUQUERIA - ESTETICA

s

» ;Se trata de una peluqueria que cuenta con una
larga trayectoria en Iran?

La trayectoria de Rosell en Iriin viene desde hace mas de 20
afios, basada en el cuidado y la atencion hacia nuestras
clientas y cobmo no en la continua formacion para estar al dia
en tendencias y moda.

» ;Ademas de peluqueria ofrece mas servicios?

Si, ademas de peluqueria tenemos una persona dedicada a
tratamientos de belleza y estética y otra especializada en
manicura y pedicura.

» ;Cudl es la experiencia de los profesionales?
Nuestros profesionales cuentan con una larga experiencia,
tanto en estilos clasicos como modernos y actuales

» ;Se requiere una continua puesta al dia en este ofi-
cio?

Es una profesion en continuo cambio, lo que exige una
puesta al dia constante. En Rosell cada afio acudimos a 3 6 4
galas en las que estan presentes los mejores profesionales,
completando estas galas con cursos en los que se aplican las
ultimas tendencias.

» ;Cudles son las tendencias actuales en peluqueria?
Esta temporada vuelven las nucas muy marcadas y capas mas
enteras. Con respecto a los colores, los marrones otofales
combinados con negros y azulados, rubios frios y cenizas.

» ;En Rosell se aconseja también a la clientela?

Por supuesto. Es muy importante la comunicacion entre el
profesional y la clienta. Le informamos de la moda actual y
de lo que se lleva y se intenta personalizarlo al estilo de cada
clienta.

» ;Tiene un horario compatible con la disponibilidad
de la clienta?

Tenemos un horario continuo de 9,30 a 6 de la tarde y los
sabados de 8,30 a 6, que entendemos se adapta a las necesi-
dades de cualquier persona.

» Ahora Rosell va a dar un salto para mejorar, que
consiste en trasladarse a otro local. (Porqué el trasla-
do, cuando, donde estara la nueva peluqueria, qué
caracteristicas tendra, contard con nuevos y moder-
nos aparatos, ofrecera mas servicios?

Con la intencién de dar un mejor servicio a nuestra clientela
y mejorar nuestras instalaciones, nos trasladamos a un local
a pie de calle y muy préximo a nuestra ubicacion actual. Nos
trasladamos a la calle Almirante Arizmendi Nro. 2 (antiguo
local La Pecera), donde esperamos estar mas accesibles a
todo tipo de publico. Esperamos abrir el proximo mes de
Enero lo que comunicaremos en prensa y radio.

Por supuesto vamos a tener la Gltima tecnologia y las mejo-
res instalaciones, para un mejor servicio y mayor satisfaccion
de nuestras clientas, manteniendo y mejorando todos los
servicios que actualmente estamos ofreciendo.

Continuaremos también con nuestro apoyo a la gente joven,
manteniendo como lo estamos haciendo has‘fhora, el

25% de descuento en todos nuestros servicio
& ,

Proxima
apertura en
calle Almirante
Arizmendi n° 2
(antiguo local
La Pecera)




Perfumeria Oyarzabal

FRAGANCIAS CON GLAMOUR

Hace casi medio siglo abria sus puertas en la calle
Republica Argentina un nuevo comercio. Se lla-
maba Oyarzabal y vendia articulos de drogueria
y perfumeria. Desde aquellos afios cincuenta de
venta a granel hasta hasta el siglo XXI y su infi-
nito surtido de fragancias en frasco pequefio,
Diego Sanchez y su familia han evolucionado con
los tiempos pero conservan lo mejor de su expe-
riencia.

;Los perfumes siguen siendo un tipico regalo
navidefo?

Si, es cierto. Debido a la gran variedad de productos se
llega a todos los bolsillos y ademés regalas glamour.
¢Cuales son las tendencias este afio?

En general las fragancias femeninas se caracterizan por
ser afrutadas, florales y orientales. Las masculinas son
amaderadas con toques citricos.

A buen seguro no falta dénde elegir...

Desde hace 5 6 6 afios casi todas las grandes marcas lan-
zan 1 6 2 nuevas fragancias al afio. Hay mucho nuevo
producto: este afio hemos incorporado entre 8 y 10
nuevas lineas.

;Qué es lo que
Oyarzabal?

Debido a que llevamos en el oficio casi 50 afios, creo
que hemos creado un surtido que, en cuanto a calidad
y cantidad, es casi perfecto.

Si se ofrece tanto surtido al cliente, ;qué impor-
tancia tiene la atencidén individualizada?

Es lo que nos distingue de otro tipo de comercio. A

caracteriza a Perfumeria

Perfumerfa Oyarzabal es el nico sitio en Irin donde ademas de encontrar las mejores
marcas se puede disfrutar de la atencion personal que la familia Sanchez Oyarzabal
con todo su equipo de colaboradores ofrecen a sus clientes y amigos

nuestros clientes se les aconseja acerca de lo que mejor
les puede resultar para obtener lo que cada cual quie-
re conseguir.

Oyarzabal lanza con frecuencia ofertas. ;Qué eco
tienen?

Si, en efecto. Con bastante frecuencia tenemos ofertas
puntuales que causan un gran impacto.

BN SErvVos
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L agencia inEmoblliaris

IRUMN

Pasao de Cokin, 27 Bajp
Tels.: 843 624 055 - 843 625 420

AGENCIA INMOBILIARLA

L Viter|, 132 Bajo

Tal.: 943 527 500 - 343 527 504
Fax: 843 527 540
ERRENTERIA

e-mail; info@inmoblifariaservos.com
www.inmobiliariaservos.com

o
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LA VISA'IRUN OFRECE UN 5 % DE DESCUENTO EN DICIEMBRE

y el 31 de diciembre de 2006, se beneficiaran de un des-
cuento del 5 % siempre que se pase la tarjeta al cobro
por el datafono de Caja Rural de Navarra.

Todas la compras realizadas con la VISA IRUN entre el 1

Para acceder al descuento es necesario ser poseedor de la
VISA IRUN vy realizar compras con la misma en comercios
adheridos. El descuento se aplicaréa sélo al pago al contado y
aparecera en los tickets emitidos por los datafonos, donde
figuraré el importe total de la compra asi como la cantidad a
cargar en la cuenta del cliente una vez aplicado el descuento.

La VISA IRUN tiene una serie de ventajas para los clientes al
ser una tarjeta gratuita, ofrece la posibilidad de pagar las
compras hasta en tres meses sin intereses y se puede domici-
liar los pagos en la entidad que se desee sin necesidad de
cambiar de banco.

Durante el mes de diciembre todas la compras realizadas

en los establecimientos asociados a Mugan tendran un
descuento del 5 % siempre que se utilize la VISA IRUN

PINTURA ALTA DECORACION
INDUSTRIAL

MARINA - NAUTICA

ALMACEN DE PINTURAS
. Mv

PINTURA BILTEGIA
SUELOS

[ Valentine i
TEL: 943 618 523 PARQUET FLOTANTE

$+S

Sanitarios

Sdanchez

EXPOSICION BANOS Y COMPLEMENTOS

REVESTIMIENTOS
PAREDES
PAPEL PINTADC

FONTANERIA
CALEFACCION

IXINGUDI, S. COOP
Seraplo Magica, 30
Tel.: 843 616 630 » Fax: 843 619 914

Avda. Gipurkoa 4
20302 IRUN
Tel.: 943 613 564
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FUSION COMERCIO Y CULTURA

entrega de premios a los ganadores del 3°

Concurso de fotografia “Irun, comercio y ciu-
dad”, organizado por Mugan, en colaboracién con
el Ayuntamiento de Irun y la Asociacion Fotografica
Irunesa (AFI).

EI Museo Romano Oiasso acogio el acto de

Javier Arizabalo, en la categoria de Comercio
Urbano, con la fotografia titulada Parque
Comercial Mendibil, protagonizada por las escale-
ras mecanicas del citado centro urbano y Castor

| X La concejal de Comercio Maite Cruzado, el presidente de Mugan
Telletxea, en la de Ciudad de Irun, con una imagen  josé¢ ignacio Bermtdez y el gerente de la asociacion de comer-

sobre Plaiaundi resultaron ganadores de este con- ciantes, Tomas Maeztu participaron en la entrega de galardones.

curso que anualmente organiza Mugan.

El segundo puesto lo obtuvieron Pedro Sobrado
con Kiosko de la plaza del Ensanche, en la catego-
ria de Ciudad de Irun y Peio Urtxegi, con Galerias
del paseo de Colén, en la de Comercio Urbano. El
tercer premio fue para Gerardo Garcia y su imagen
Bidegorri, en la categoria de Ciudad de Irun y Pablo
Arpon con Pub Corner, en la de Comercio Urbano.

La tercera edicion del certamen, enmarcado dentro
del proyecto “lrun Centro Comercial Abierto”, ha
contado con la participacion de treinta concursan-
tes que han presentado un total de 104 imagenes,
49 en la categoria de Comercio urbano y 55 en la de

Antes de que se llevara a cabo la entrega de premios, los comer-
X ciantes y participantes en el acto realizaron una visita guiada al
Ciudad de Irun. Museo Romano QOiasso, situado en la céntrica calle Escuelas en lo
que fue el edificio de las antiguas escuelas publicas y al lado de
la Iglesia del Juncal.

-

+~ CONTABILIDADES .~ DECLARACIONES .~ RENTA, LVA....
i~ IMPUESTOS - ALTAS DE EMPRESA - SEGURDS GENERALES

GRUPO ASESORAMIENTO

/

< Paseo de Coldn, 27
(Luis Marfano) entrepl. local 2.

ﬂ Uﬂ I?M 20302 IRUN

Wy < Industrialdea Vantas

WIAW.FLDOSANILEN.com % a-mal! aaesona @ grugosaniian.com

LYECO R A IO

S8 TR MIJ-:_';IhEE_ 14 & 20302 IRLUN MEDIGIONES ¥ COLOCACIONES
TEL FAX 543 61 90 80 PRESUPUESTO SIN COMPROMISO
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EL MUSEQ ROMANO OIASSO RECIBIO A LOS COMERCIANTES

El Museo Romano Oiasso de Irun, abrié sus puertas en julio de
este aflo y es un museo arqueoldgico que retne los restos de
época romana hallados en torno a la ciudad de Oiasso. Tiene
como mision la de dar a conocer el patrimonio arqueolégico de
la zona y convertirse en el centro de referencia del conocimien-
to y divulgacion de la época romana en el Golfo de Bizkaia

Durante la visita guiada que ofrecieron sus responsables, los
comerciantes tuvieron la oportunidad de conocer de forma
amena Oiasso, a traveés de distintos espacios que se centran en el
impacto del mundo romano sobre la sociedad indigena, el
hallazgo arqueoldégico del puerto y la vida en la ciudad durante
los siglos | y Il de nuestra era.

El Museo constituye un excelente foco de polaridad capaz de
generar atraccion de visitantes a Irun. Este equipamiento cultu-
ral con influencia en el espacio regional de la costa vasca, a
ambos lados de la frontera, es en consecuencia una excelente
oportunidad para el comercio de la ciudad.

Ademas de la visita y el reparto de premios se proyect6 un video
donde se recogieron todas las fotografias de los participantes en
el concurso. El documental “ Irun, comercio y ciudad ““ acerco a
los asistentes en la comprension de las claves que explican la con-
vivencia entre el comercio y la ciudad como patrimonio de sus
habitantes.
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CLUSTERS URBANOS UN PROYECTO PIONERO
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Centro Mail

"L0S VIDEOJUEGOS ESTAN DE MODA Y ES UNO DE

LOS REGALOS FAVORITOS DE I\/IAYORES Y PEQUENOS"

Vender, comprar y alquilar videojuegos en la calle
Luis Mariano, en el mismo corazén de lrun.
Centro Mail ofrece diversion para expertosy prin-
cipiantes, mayores y pequefios. Aitor y Gorka son
los especialistas en este mundo de emocion.

- ¢Cuéles son las ultimas novedades en cuanto a
maquinas?

La Play Station 2, la Nintendo DS, la XBox 360 asi como
la PSP con toda su variedad de juegos.

-¢.Y en lo referente a software de juegos?

En deportes, los juegos de fatbol o baloncesto tienen
mucho éxito. FIFAO7 o PRO6 figuran entre los nuevos.
En cuanto a los bélicos, cabe destacar CALL OF DUTY 3
y entre los de coches, NEED FOR SPEED CARBONO. En
la PLAY STATION se ha puesto de moda jugar sin
mando, por eso han sacado al mercado articulos como
alfombras, pulsadores o una guitarra. En la XBOX 360,
ademas de los ya citados, GEARS OF WARS es el que
estd rompiendo. En la NINTENDO, que es una maquina
para todos los publicos, se ha puesto de moda el BRAIN
TRAINING. Ademés también dispone de otros juegos de
inteligencia.

-Cuando un cliente se cansa de los juegos que
tiene ;qué se le ofrece en Centro Mail?
Recompramos los juegos y ademas, con la tarjeta de
cliente, al comprar juegos se acumulan puntos para
adquirir novedades a precios reducidos.

Gorka, un donostiarra especialista en asesoramiento tecnoldgico,
en su establecimiento Centro Mail situado en la zona peatonal de Luis Mariano
donde se puede encontrar el (ltimo grito en videojuegos

-¢Las grandes ofertas que algunos puntos de
venta publicitan son realmente "chollos™?

En este tipo de articulos los precios estan fijados.
Cuando un juego baja de precio, en muchas grandes
cadenas no lo bajan y esa diferencia la compensan
reduciendo el precio de otros productos.

- En Navidades se regala mucha electrénica, infor-
matica, consolas...;Suelen ser regalos de éxito
asegurado?

Asi es. Estd de moda y es uno de los regalos favoritos
tanto de nifios como de adultos.
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LAS GRANDES MARCAS NO SE IMPLICAN CON LA CIUDAD

a apertura de grandes marcas en el centro de

Iran refleja el crecimiento del sector comercio y

el potencial de negocio de la ciudad, que ofre-
ce los requisitos minimos que suelen exigir estas
empresas para su implantacion.

El predominio de estas grandes marcas no se
encuentra tanto en razones de mercado, sino en
cuestiones puramente inmobiliarias. No se lo pien-
san cuando queda algun local libre y pujan por los
alquileres en P° Coldn y Luis Mariano disparando la
oferta inmobiliaria. Son los Unicos que gracias a su
fortaleza econémica y su poder mediatico para
atraer compradores pueden hacer frente a los
astronomicos costes de los arrendamientos mensua-
les.

Si bien es cierto que su asentamiento favorece la
oferta comercial general y supone la moderniza-
cion del sector al situarse en el centro y actuar
como locomotoras a la hora de atraer visitantes.

También es cierto que estas empresas no colaboran
ni se implican en el entramado social de la ciudad.
S6lo buscan sus propios beneficios, su politica es
ajena al resto de los establecimientos y su indivi-
dualismo les impide integrarse en una ciudad
donde se encuentran con todo ya montado.

El primer desembarco de Inditex en Iran se produjo hace 10
afios en el antiguo local que ocupaba “ La Francesa “ tradicional
comercio irunés del P° Colén que no pudo resistirse a la extraor-
dinaria oferta del grupo gallego dando paso a la marca de moda
infantil Kiddy's Class.

Seguidamente en un nuevo local contiguo del P° Colén n° 26 se
establecio la ensefia de moda joven de Pull&Bear, también de
Inditex, en una operacion inmobiliaria que hace una década
establecio el récord de la milla de oro comercial irunesa.

meserl e il S
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IMPULSANDO LOS ALQUILERES IMPOSIBLES

Zara la ensefia mas importante del grupo Inditex inauguré en el
P. C. Mendibil en el afio 2003 y fue la gran beneficiada de la ope-
racion inmobiliaria de reforma del antiguo mercado municipal.
Vinieron con el cartel de locomotora y se les puso la alfombra
roja, consiguiendo las mejores condiciones econémicas del cen-
tro comercial en detrimento de comerciantes iruneses que con
los mismos requisitos se hubieran establecido en Mendibil.

ADOLFC DOMIMNGUEZ

La ensefia de moda Adolfo Dominguez se ha fijado en el poten-
cial econdmico que ofrece la zona peatonal de Luis Mariano y no
se lo ha pensado ante la oferta de instalacion en lo que ante-
riormente fue durante muchos afos la Boutique Rafa’ s.

Massimo Dutti una nueva marca de Inditex abrié a principios del
2006 en el antiguo local de “Margarita” una de las tiendas deca-
nas del comercio irunés del siglo pasado. La importante operacion
inmobiliaria en uno de los edificios mas singulares del P° Coléon
esquina con Avd. Iparralde obligé al grupo gallego a suprimir su
anterior inversion en el nimero 35 del P° Colén eliminando este
establecimiento que llevaba muy poco tiempo abierto.

Que un Banco cierre su actividad no suele ser habitual a no ser
que se produzca una fusién o un traslado a otro local mejor en
las inmediaciones. Esto ultimo es lo que ha sucedido con Banesto
que ha dejado su local en el Paseo Colon y se ha trasladado a la
zona de Luis Mariano, su lugar ha sido rapidamente cogido por
la marca de lenceria Women'’s Secret que ha hecho su debut en
el selecto club de los grandes arrendatarios del P° Coldn.

Hasta 30% =

ﬂﬂ-ﬂl’.‘-‘ulﬂ ; !!

Colchoneria
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Distribuidor azsociado

Salvador Elxeandin, 14 IRUN
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ESTE ANO APARCALO. ..

EN NAVIDADES VEN A COMPRAR EN BUS

Por iniciativa de la Asociacion de Comercio,

Hosteleria y Servicios de Iran “ MUGAN” con

la colaboracién del Ayuntamiento de Irdn,
esta en marcha desde septiembre y hasta el 31 de
diciembre la campafia “ Muevete en bus-Mugitu
autobusez- Prennez le bus” que tiene como obje-
tivo promover la utilizacion del transporte publi-
co entre los clientes del comercio urbano.

Las previsiones iniciales se han visto cumplidas por
la aceptacion masiva que ha tenido entre los clien-
tes la utilizacién de los vales descuento para viajar
en autobus. En dos meses se han materializado
14.100 viajes en las dos lineas urbanas : Zaisa -
Hospital y Larreaundi - Hospital.

Teniendo como base el éxito inicial de la promo-
cidon y con el objetivo de intentar reducir la movi-
lidad en coche, evitando al maximo desplaza-
mientos innecesarios que congestionen infraes-
tructuras publicas en estas fechas navidefias.
Durante el mes de diciembre se va a potenciar
desde los establecimientos la entrega de los vales
descuento. Los comerciantes repartiran los tickets
seguin sus criterios y siempre que se realice una
compra o servicio.

Esta campafia enmarcada dentro del proyecto
“Irun Centro Comercial Abierto* esta cosechando
excelentes resultados al ofrecer a los clientes un
complemento afiadido a la oferta habitual de los
comercios facilitando su accesibilidad. La inten-
cién es poder llegar, en estos tres meses que dura
la campafia, a promover 20.000 viajes en el trans-
porte urbano de Irdn.

LLES PASSEARCE, 1O fal: W] &2 3] | &
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Libreria Aldako

“EN NAVIDADES OFRECEMOS LOS PRODUCTOS MAS

ATRACTIVOS COMO LOS CUENTOS TROQUELADOS”

Hace 12 afios Joseba Aldako inauguroé su estable-
cimiento en la calle Dumboa convirtiéndose pron-
to en toda una referencia de la zona en articulos
de libreria, papeleria, regalos y prensa. Su amplio
horario, el surtido y el trato cercano de Joseba
son los principales valores de Libreria Aldako.

-¢Qué productos podemos encontrar en Aldako?

Productos de quiosco como prensa y revistas. También
vendo libros infantiles y para adultos, articulos de
papeleria y regalos sobre todo dirigidos a los nifios.

-¢En un mercado de fuerte competencia cuales
son los principales valores?

Efectivamente los hipermercados, los centros comercia-
les y los Centro Cien nos han afectado. Pero el principal
activo de Aldako es el amplio horario, imprescindible a
la hora de ofertar prensa. Asi mismo destacaria el atrac-
tivo que supone el disponer de juguetes infantiles de
caracter pedagogico, tales como puzzles y juegos de
observacion, y material para pintar.

-Las Navidades son época de novedades. ;Amplia
su oferta ahora?

Si. Procuro tener los cuentos mas atractivos, como los
troquelados que son estéticamente muy bonitos. Ahora,
por ejemplo, he recibido La Magia de las Hadas, un libro
desplegable con un tipo de letra muy especial que esta
teniendo éxtio entre pequefios y mayores. En literatura
La Brecha de Toti Martinez de Lezea esta siendo todo un
boom. También dispongo de cuentos en euskara.

Librerfa Aldako, un comercio de proximidad, que hace mas facil la compra cotidiana de
prensa, revistas, libros, papeleria y articulos de regalo dentro un amplio horario
adaptado a las necesidades de los clientes y con Joseba siempre al "pie del cafion"

-La papeleria también es tipica de Navidades...
Si, los regalos de papeleria siguen teniendo éxito.

-¢La atencidén al cliente qué importancia tiene?
Es lo méas importante. Asesoro y atiendo lo mejor posi-
ble y es algo que la gente agradece, porque les ayudo
en su eleccién tanto si es para uno mismo como para
regalar.
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EL PARKING DE SAN JUAN — ETXEANDIA
CONTARA CON 660 PLAZAS

mites para modificar el Plan General de Ordenacion
Urbana ( PGOU) y poder desarrollar el proyecto *
Ensanjuan 2” del equipo del arquitecto Luis Uzcanga en rela-
cion con la remodelacion de las plazas San Juan - Etxeandia.

EI Ayuntamiento de Iriin ha anunciado el inicio de los tra-

El citado proyecto contempla un aparcamiento subterraneo,
un hotel, un auditorio, un edificio de oficinas municipales y
una nueva ordenacion del trafico tanto de la calle Ledn
Iruretagoiena con doble sentido de circulacion como de la
calle Iglesia que pasara a ser de coexistencia para dar salida a
los traficos de la calle San Marcial.

El concejal de Urbanismo y Desarrollo Urbano, Borja Sémper,
ha presentado el documento de las capacidades de cada una
de las propuestas concretas. Asi el aparcamiento subterraneo
tendra 660 plazas distribuidas en tres plantas, ofertadas en
venta para residentes, para dar servicios al hotel y en aparca-
miento de rotacion.

El hotel tendrd un méximo de 80 habitaciones con 925 m? en
el subsuelo y 5.190 metros mas en un maximo de cinco plan-
tas.

El auditorio con capacidad para aproximadamente 800 espec-
tadores con una superficie ocupada en planta s6tano de
2.790 metros cuadrados y de 1.700 en plantas superiores. Y la
ampliacion del edificio consistorial sobre una parcela de 628
metros cuadrados donde se ubicaran las oficinas municipales,
que seran las primeras en construirse, en un lateral del actual
Ayuntamiento.

Los primeros pasos de esta importante actuacion comenzaran
en el 2007 y el grueso de las obras pueden desarrollarse entre
el 2008 y 2009, una vez que se definan las diferentes fuentes
de financiacion con las que va a contar el proyecto.

JAGER

HOMBRE MLUJER

Surtido en punto Sefora y Caballero

Parkas, batas, pijamas...

C/ Serapio Migica,1 Irun Tel.: 9436176 76
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Aduana, 4 20302 Irin
Telf- 943 611 709
Fax: 043 612 994

de tiendas

La plaza San Juan — Etxeandia dispondra de un aparcamiento subterraneo con 660 pla-
2as, un hotel de 80 habitaciones y un auditdrium para 800 espectadores.
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Joyeria Lerro

"UN TALLER DE EXCLUSIVIDAD

PARA UN REGALO PERSONAL"

Dos décadas de dedicacion han hecho de Julian Ledn
todo un experto en joyeria y relojeria. Se inicié en un
taller y una vez adquiridos los conocimientos y habili-
dades del oficio abrié su propio comercio: Joyeria
Lerro, en la calle Javier Esteban Indart del barrio San
Miguel. La joya es un regalo eterno y las Navidades
una ocasion especial para agasajar con estas pequefas
obras de arte.

-;,Qué podemos encontrar en Joyeria Lerro?

En cuanto al producto, articulos modernos, originales. En
cuanto a la atencion, el cliente recibe un trato y asesora-
miento personalizado, con el objetivo de que su compra sea
acertada.

-¢,Cuales son las ultimas tendencias?

Dentro de la joyeria en oro, el blanco con brillantes es lo que
mas demanda la clientela, lo que mas se lleva actualmente.
En plata, los disefios son mucho mas atrevidos, incluyendo
todo tipo de colores y materiales como madera, nacar, cuar-
z0, esmaltes etc.

En relojeria estdn de moda los relojes radiocontrolados, que
constituyen lo Ultimo en tecnologia y marcan la hora exacta,
al segundo.

Joyerfa Lerro, en el dindmico y populoso barrio San Miguel, viene siendo una referen-
cia obligada cuando se quiere regalar alguna de las (ltimas tendencias en joyas y relo-
jes. Ademés, Julian Ledn se adapta a los gustos de sus clientes ofreciendo la posibili-

En Joyeria Lerro siempre se puede encontrar un regalo para dad de realizar a medida y en total exclusividad cualquier modelo que se solicite
esa ocasion especial. Una joya de calidad es para toda la vida.

-;Los regalos de joyeria y relojeria contindan siendo
obsequios de categoria?

desde reparaciones de joyeria hasta piezas a medida. Mucha
-¢En Lerro se hacen trabajos por encargo? gente viene a Lerro a encargar articulos hechos a medida
Continuamente. La mitad del comercio es taller. Se hacen debido a que quiere sorprender con un regalo original.

Equipamiento - Reparacion - Venta

¥y Mantenimiento - Varadero propio

MD}m 3 045 303 Fax 00 (34) 943 642 084
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MUGAN PREMIARA LA FIDELIDAD DE LOS CLIENTES

a Asociacion de Comercio, Hosteleria y Servicios de
Llrl'm prepara diferentes actuaciones dentro de la cam- E L SU ELDAZO
pafia de Navidad que tienen como objetivo dinamizar
la actividad comercial del municipio, potenciando las ven-
tas en el comercio urbano y premiando, al mismo tiempo,
la labor de los comerciantes y los ciudadanos que contri-
SEKULAKO SOLDATA

La primera que se ha puesto en marcha es la campana “El
sueldazo- Une super paye - Sekulako soldata‘ que consis-
te en sortear entre los clientes premios por valor de 25.000
euros en billetes Mugan. Asi el “El sueldazo* consistira en
un premio de 5.000 euros en billetes Mugan repartido en
cinco mensualidades y también se entregaran 200 premios
de 100 euros en billetes Mugan.

Hasta el 31 de enero que se realizara el sorteo los comer-
ciantes repartiran los boletos, segun su criterio, y siempre
que se realice una compra o servicio. Esta campafa esta
abierta a todos los establecimientos de Irin que quieran
participar, los interesados se pueden poner en contacto
con la oficina de Mugan en el 943 622429.

Todos los clientes que realicen sus compras en los establecimientos asociados, como gratifica-
cion por su confianza, recibiran boletos para participar en el gran sorteo que se celebrara a
finales de enero y donde se repartiran suculentos premios

Nueva apertura en C/ Fuenterrabia n®7

CONFECCIONES
D !' ALONSO

VESTUARIO PROFESIONAL

i o

San Marcial, 12 - 20304 [RUN

TEL/FAX: 943 620 194

FABRICACIGN PROPIA
VESTUARIO - PROFESIONAL
INDUSTRIA - SANIDAD
HOSTELERIA - COMERCIO
PROTECCION LABORAL

WWW.CONFALONSO.COM
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“OFRECEMOS UN AMPLIO REPERTORIO DE CALZADOQ

EXCLUSIVO Y DISENOS UNICOS”

Convertida ya en toda una referencia del sector
del calzado en San Sebastian, ZABOT ha llegado a
I[run. Y no sera nuestra ciudad el dltimo punto
donde recale; la firma tiene la mirada puesta en
la apertura de nuevos comercios en otras locali-
dades de la provincia. Estibaliz y Miren, respon-
sables de la tienda de Irun situada en pleno Paseo
de Coldén, nos guian a través de su oferta para
que nadie se pierda detalle.

- ¢(Qué tipo de calzado ofrece y a qué clientela se
dirige?

Ademas de algunas marcas conocidas como Art Il
Brako, Mustang,... ofrecemos un amplio repertorio de
calzado exclusivo y disefios Unicos seleccionados en las
mejores ferias mundiales de calzado. Nuestra clientela
es muy amplia, cualquier mujer que quiera destacar
con lineas sencillas pero inspiradoras, mujeres de hoy
con necesidades de hoy: estilo, actualidad, pero sin des-
atender la comodidad. Intentamos que el zapato no
sea sOlo algo que cubra nuestros pies, sino el punto
final de un ""total look™.

-¢En qué se diferencia de otros comercios?
Ademas de por el producto, por la calidad de su servi-
cio y su atencion personalizada. Hay que saber de zapa-
tos pero también de pies. La clienta cuenta con el con-
sejo de nuestra experta para lograr que su eleccion sea
siempre un acierto.

-¢Cuales son las tendencias?

¢Bailarinas en diciembre? Se preguntaran muchas. Son
las estrellas de la campafia. Desde el verano han tenido

Estibaliz, Miren y Mikel forman parte del equipo de profesionales de la firma Zabot que
se ha instalado hace poco tiempo en el nimero 11 del céntrico Paseo de Colon

grandes adeptas y por su comodidad y sencillez han
triunfado en otofio. Ni que decir tiene que la suavidad
del clima ha hecho de ellas las grandes protagonistas.
¢Qué haremos cuando llegue el frio? Pues lanzarnos a
por las botas de pelo!!!!

-¢La experiencia es util a la hora de asesorar en
un terreno tan importante como el del calzado?
Sin duda, pero aun lo es mas la experiencia de nuestras
clientas. Necesitamos saber el resultado de una compra:
si estdn contentas, si han tenido alguna queja ...Sin la
informacion de nuestros consumidores no podemos
crecer. Es una relacion 100% bidireccional. Nosotros no
estamos solos en nuestra "isla" vendiendo zapatos,
sino que ofrecemos un servicio a través de la venta de
calzado. No es un concepto nuevo pero parece un
tanto olvidado...
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BABU MODA INFANTIL

Se llama Babu y es un nuevo comer-
cio situado en la esquina de la calle
Beraketa, paralela al Paseo de
Colén. En su escaparate colorido
atraen la mirada vestidos, pantalo-
nes, camisas o abrigos.... todo ello
para los mas peques. Amaia y Marta
disfrutan vistiendo a nifios de 0 a 8
afos, con un estilo arreglado pero
informal. Este establecimiento mul-
timarca ha venido a cubrir el hueco
que hay en Irun en lo referente a
ropa de calidad y marcas de presti-
gio para nifios. La clientela encon-
trara el trato personalizado que
busca y la experiencia de comer-
ciantes con oficio.
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COCINAS OIHANE

La zona comercial de Luis Mariano
ha dado recientemente la bienveni-
da a Cocinas Oihane, un nuevo esta-
blecimiento que contribuye a ani-
mar mas la calle. Su atractivo y colo-
rido escaparate es solo una peque-
fla muestra de lo que Silvia, una
experta profesional, ofrece en el
interior: una buena relacion cali-
dad-precio y el asesoramiento, tan
necesario a la hora de comprar este
producto. Oihane es distribuidor de
Sisan Cocinas y comercializa en
exclusiva electrodomésticos de las
marcas NEFF, SMEG y GAGGENAU.
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Cf San Marcial, 3
Ted: 943 B2 10 48

IRUM

de tiendas

resion Fax. 943 631721

o INPRE SN QIEITL » ML O GFiSil

MODAS ZOE

Z0é es el nombre de un comercio
que ha entrado con fuerza en lrun.
Las hermanas Sonia y Noelia son
dos jévenes con ilusion que han
apostado por la moda femenina
multimarca con un toque juvenil.
Con Zoé llegan a Irun marcas fres-
cas como Dolores Promesas, Gas,
Lollipops, LTB, Munstag o la brasi-
lefia Colcci. En el nimero 14 de

Luis Mariano hay una nueva tienda
y en su interior mucho por descu-
brir.

Iglesia, 2 .
20302 IRUN
Tels. 943 624 500

943 624 921
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APARCAMIENTO EN FICOBA

¢Quién a dicho que no hay sitio
para aparcar en Irin? El aparca-
miento de Ficoba que estd a un
paso andando del centro, ofrece
nada mas y nada menos que alrede-
dor de 600 plazas en superficie y
otras 300 en el parking subterraneo
del propio recinto ferial. Estas pla-
zas de aparcamiento estan casi
siempre vacias y no las utiliza nadie,
s6lo en contadas ocasiones en los
eventos de Ficoba se puede ver
algun coche aparcado. Es una pena
que exista un equipamiento publico
con semejante aparcamiento vacio
y no se articulen medidas promocio-
nales que favorezcan su uso como
aparcamiento disuasorio.

VERANO EN OTONO

Mientras las terrazas siguen prolon-
gando su verano, la ola de calor que
nos ha acompafado estos meses de
octubre y noviembre, cuando se
supone que deberia empezar a
hacer frio, ha provocado que las
ventas de ropa de abrigo, calzado y
complementos estén cayendo res-
pecto a otros afios por estas fechas.
No se recuerda algo parecido en
mucho tiempo y ha sido el inicio de
campafia otofio-invierno mas flojo
de los udltimos afios. Se espera que
el tiempo dé un giro en diciembre y
la Navidad salve el mal comienzo,
porque las rebajas de enero estan
cerca y cada vez queda menos tiem-
po para vender a precio de tempo-
rada.

[ 1
ENTIDADES FINANCIERAS
EN EL CENTRO

Persiana bajada por las tardes y en
especial los fines de semana es el
claro sintoma de que nos encontra-
mos ante una de las muchas entida-
des financieras que se establecen en
las dos arterias principales de la ciu-
dad, el P° Col6n y Luis Mariano. No
estaria de mas que desde el
Ayuntamiento se estudiara este
fendmeno y se pudiera encontrar la
férmula dentro del Plan General de
Ordenacion Urbana ( PGOU) para
que la implantacion de estas activi-
dades quedara regulada, como se
esta haciendo en otras ciudades que
han detectado el mismo problema
de desertizacion comercial.

C/ MAYOR, 26
IR

Tel: 243 43 04 25

Enmarcaciones

www.atrezzoak.com

atrezzo

Tel: 943 623 620 °
IRLN

C/ Estacién, 13
Tel: 443617 298
IRUN
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SUMINISTROS ELECTRICOS

co, 24 - 20002 Donostia
e de flandas, 45 - 20012 Donostia
Isabe I, 15 - 20011 Donostia
Plaza Aralar, 1 - 20100 teria
Salvador Etxeandia, 6 - 04 Irin

Suministros eléctricos Erka S.L.
c\ Salvador Etxeandia, 6 Bajo
Tel: 943 62 52 49 Fax: 943 53 73 48
20304 Irun
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- Almaceén para instalaciones eléctricas domeésticas e industriales.
- Apertura de nueva exposicion de lamparas en Irdan.



