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Entrega el Alcalde de Irun, José Antonio Santano,
el Premio al comerciante irunés del ano a la Carniceria Pedro Barrutia.
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De tiendas

La Carniceria Pedro Barrutia se lleva el
Premio al comerciante irunés del ano

La Asociacion de Comercio, Hosteleria y Servicios de Irun “Mugan” como vienen siendo ya
tradicion ha celebrado el pasado 29 de Noviembre en el Hotel-Rte. Atalaia la quinta edicion
de los Premios Comercio Urbano de Irun-Merkagune 2012.

Una actividad de dinamizacién donde el principal obje-
tivo es reconocer el esfuerzo de los empresarios que dia a
dia contribuyen a la modernizacién, promocién y mejora
de la imagen del sector comercial y hostelero de la ciudad.

Estos premios también pretenden reivindicar el papel
social y econémico de los comerciantes y hosteleros, de
todo un sector que articula gran parte de la dindmica
socio-econdmica de la ciudad. Consideramos que premiar
a los empresarios y destacar sus éxitos publicamente es
una forma de propiciar que la sociedad irunesa tenga una
vision positiva del trabajo diario que se realiza, asi como un
ejemplo a emular para el resto de las empresas vinculadas
al sector de la distribucion comercial.

Los premios son honorificos, sirven de recompensa y
consisten en una mencién o reconocimiento publico, del
gue los beneficiarios pueden hacer mencidn expresa en su
actividad profesional, asi como exponerlo publicamente en
su establecimiento.

Con la asistencia del Alcalde de Irin Jose Antonio
Santano, del Concejal de Promocién Econdmica Miguel

Angel Paez, el presidente de Mugan Jose Ignacio Bermudez
junto con el Gerente Tomds Maeztu y de los comerciantes
iruneses Diego y Mirentxu de Perfumeria Oyarzabal,
Eduardo Merino de Muebles de Jardin Exter, Mikel Molino
de Calzados Molino, Victor Alonso de Colchoneria Alonso,
Luis Juaniz de Bolsos Duck y Jose Manuel Martinez de
Mobiliario Claudio Martinez, los galardonados en las dife-
rentes modalidades han sido:

-Premio a la trayectoria comercial: Amadeus Musika
Etxea. Destinado a establecimientos que a lo largo de su
carrera profesional estan demostrando su saber hacer y
evolucionando constantemente en su trayectoria.

-Premio a la renovacién comercial: Maribel. Destinado
a establecimientos de trama urbana que hayan realizado
una reforma sustancial en sus instalaciones contribuyendo
a la modernizacién de su estructura y actividad comercial.

-Premio a la creatividad comercial: Foto Llor. Este pre-
mio pretende reconocer las estrategias de los empresarios
para acercar su oferta al cliente mediante acciones creati-
vas y novedosas.

-Premio a la dedicacion al comercio: Calzados Solca. A
este premio podran optar los establecimientos y las perso-
nas, propietarias o empleadas, que demuestren su cons-
tante permanencia y larga dedicacion al mundo del comer-
cio.

- Premio al comerciante irunés del afo: Carniceria
Pedro Barrutia. Este premio se otorga a un establecimien-
to que sea reconocido por proyectar una imagen y unos
valores deseables como distintivos del comercio urbano de
la ciudad.

Carniceria Pedro Barrutia es el quinto establecimiento
que se hace con el Premio comerciante del afio. Le han
precedido Montecarlo Sport (2011); Pasteleria Aguirre
(2010); Unioén Radio Irun (2009) y Krash (2008).
Enhorabuena a todos, Zorionak!
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Premio al comerciante irunés del ano: Carniceria Pedro Barrutia

“Trabajamos de la manana a la noche para atender
bien al publico y ofrecer un buen producto”

Este comerciante,
con una amplia experiencia,
ha sabido innovar y adaptarse a
los tiempos sin olvidar su
producto principal la carne

La carniceria de Pedro Barrutia lleva treinta y cuatro
afos abriendo, dia a dia, puntualmente, en su amplio local
de la calle San Pedro (nada menos que 160 m2). Su titular,
y alma mater del negocio, ya tenia carniceria con anterio-
ridad en la calle Erlaitz, a escasos metros de la actual, por
lo que lleva toda una vida despachando a sus clientes y es
mas que conocido en ese barrio, Dumboa, y las zonas mas
proximas.

Comenta, con franqueza y simpatia, que hoy en dia “se
compra mas pollo y menos solomillo”, con esto de la crisis.
Pero él y su equipo siguen empleandose a fondo cada diay
Pedro Barrutia se ha hecho con el tiempo, ademas de un
profesional en el sector comercial cdrnico, un especialista
en los productos precocinados.

Es toda una oferta “a la carta” en la que este empresa-
rio no ha escatimado en creatividad y saber hacer: croque-
tas de champifiones, bacalao, queso y jamdn; creps de
gambas; pechugas con bechamel y queso; ensaladillas
varias, brochetas...

Ha pasado toda una vida en este negocio é¢Ha visto
cambiar mucho las cosas?

Sin duda. Antes se miraba mads por la comida y ahora
importan mds el ocio o las vacaciones. Las amas de casa
se preocupaban mucho mds de la cocina y hacian mas
compra de carne. Ahora, es verdad que hay una crisis y
eso afecta mucho pero, en general, se le da menos
importancia a la alimentacion.

O sea, que las mujeres han hecho cambiar los habitos
de compra éno?

Pues si. Piensa que antes en Nochebuena las madres ya
se ponian a cocinar a las cinco de la tarde. Ahora, todo
el mundo esta en la calle hasta el ultimo momento y eso
quiere decir algo, nos habla de un cambio muy impor-
tante en las costumbres.

Pero usted en su negocio ha sabido adaptarse a este
cambio tan importante y elaboran muchos productos
propios ¢éSe ha hecho cocinero?

No es eso. Hacemos precocinados y tenemos mucha
variedad, es cierto. Sabemos que ahora no hay tiempo
para hacer una bechamel y la clientela agradece que le
des ese trabajo hecho. Funcionamos muy bien con los
precocinados vy, sin dejar de vender los productos tradi-
cionales como cordero o filetes, la seccion de precoci-
nados centra buena parte de nuestra actividad y se ha
hecho un sitio en la tienda.

éCual es su carta de precocinados? ¢Qué productos
ofrece?

Hay mucha variedad y yo invito a que la gente se acer-
que a ver y nos pregunte. Pueden encontrar desde los
callos de siempre a unas creps de gambas o unas cro-
quetas, que hacemos de cuatro clases. Tenemos tam-
bién brochetas variadas, hamburguesas de pollo con
queso, albdéndigas que también hacemos con tomate o
en salsa, ensaladilla rusa o de txaka... iEn fin! Son
muchas cosas. Lo mejor es acercarse a ver la oferta. Yo
y mi equipo estaremos encantados de explicar a todo el
que se acerque los diferentes precocinados que pode-
mos ofrecerles y de animarles a que los prueben.

BELSTAFE
TIMBERLAND
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Premio a la dedicaciéon al comercio: Calzados Solca

“En tiempos, hacian tal cola en las rebajas
que la policia local reqgulaba la entrada”

Este comercio lleva
sesenta y dos anos abriendo
sus puertas de forma
ininterrumpida en su
local del paseo de Colon

Es, sin lugar a dudas, uno de los comercios mas antiguos de
la ciudad, con sesenta y dos afos de experiencia y servicio
al cliente a sus espaldas. Santi Moreno regenta el estable-
cimiento, -al igual que antes lo hicieran su padre y su abue-
lo-, en el nimero 10 del paseo de Coldn. En Irun, la zapa-
teria Solca es sindnimo de calidad y profesionalidad, de
buenos acabados y buen producto. Y, aunque en una linea
clasica, también lo es de disefio y tendencias.

Con su rétulo de grandes letras, omnipresente en esa par-
ticular “milla de oro” irunesa que configura la acera de los
pares del paseo de Coldn, Solca es una referencia para el
comercio irunés y casi forma parte de la identidad de la pro-
pia ciudad. No son pocos los iruneses de todas las edades que
han tenido ocasion de sentarse en sus asientos, pegados a las
paredes, para probarse un par de zapatos o de botas, de sefio-
ra o de caballero —incluso durante mucho tiempo también de
nifo-. Desde hace décadas, la puerta hacia ese almacén sinfin

que la tienda esconde a los ojos de sus clientes, es atravesada
por una dependienta que no parece agotarse nunca de pro-
poner modelos para el pié del cliente. “Aqui nunca hemos vivi-
do una crisis como ésta”, afirma sin ambigliedades Santi
Moreno quien, sin escaparse a la realidad tampoco pierde su
sentido del humor. “Claro que tenemos salud y eso es lo pri-
mero para vender zapatos o cualquier otra cosa”. Ya en serio,
este profesional del sector de la zapateria confiesa que es difi-
cil saber qué iniciativas nuevas tomar para dar un giro a la
situacién. “Hemos hecho de todo ya, la verdad, no sé qué mds
se nos puede ocurrir pero habrd que resistir”.

La primera pregunta a lo mejor es un poco dificil de con-
testar ¢Cuaantas dependientas han podido pasar por la
zapateria en mas de sesenta afios?

Imposible saberlo. Actualmente hay dos personas pero en
tiempos de mi abuelo, en época de rebajas, llegd a haber
hasta diez dependientas a la vez. La temporada de rebajas
era entonces una locura, la cola de clientes se prolongaba
por la acera y la Guardia Municipal venia a regular la entra-
da a la tienda para que no hubiera aglomeraciones. Dejaban
pasar de cinco en cinco.

Resulta dificil imaginar eso hoy en dia en Irun. Y yo que iba
a preguntarle si habian cambiado mucho los tiempos.
Pues la verdad es que, antes y ahora, siempre ha habido per-
sonas a las que no les digas que se vayan a comprar fuera de
Irun porque no irdn. Respecto a los cambios, la verdad es
gue Solca siempre ha vendido el mismo tipo de zapato de
gama media-altay, en ese sentido, no hemos tenido muchos
cambios. Tampoco en los diferentes tipos de clientes.

Es de suponer que la crisis econémica también haya afec-
tado al sector de las zapaterias, como al resto del comercio.
Ustedes con su dilatada trayectoria ¢habian conocido algu-
na crisis parecida o que les obligara a hacer una transfor-
macion?

En absoluto. Aqui nunca hemos vivido una crisis como ésta
en ningun sentido. Quien no tiene dinero no esta hoy para
alegrias, es muy normal, y, por otro lado, quien si lo tiene no
lo gasta por miedo. De momento la situacidn va cada dia
peor pero habrd que resistir.

disefio grifico

todo en impresidn digital y offset -
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Premio a la creatividad comercial: Foto Llor

“Hoy en dia es el cliente el que toma la imagen
y hosotros hacemos que sea apetecible”

Desde que abriera su primera
tienda en la calle Fuenterrabia,
este profesional de la fotografia

lleva 35 anos al servicio
de los iruneses

Javier Llopis confiesa ser fotdgrafo desde la cuna. Es here-
dero de una pasion y un oficio familiar que ya desempefia-
ba su abuelo. Comenzd a trabajar en el laboratorio, cuan-
do todavia las fotografias eran una sorpresa magica que
surgia de las cubetas de revelado. En 1977, abrio su prime-
ra tienda en la ciudad, en la calle Fuenterrabia. Después
llegaron la del Paseo de Colén y la del PC Mendibil, la Unica
que sigue abriendo sus puertas a dia de hoy.

Los tiempos que la fotografia ha vivido en la uUltima
década no han sido faciles. La revolucion digital arrinconé
los negativos y ha cambiado diametralmente el trabajo. Tal
y como nos explica Javier Llopis, el fotégrafo ya no esta
dentro del establecimiento sino fuera y ellos centran su
tarea en “la imagen”.

Con todo, este profesional de la fotografia ha sabido
mantenerse como una de las firmas de referencia en nues-
tra ciudad. En su dia, fue el primero en instalar un labora-

Parque Comercial Mendibil
TF:943-63-61-06

Album Digital al momento
de tus mejores recuerdos
4 (Comuniones,Bautizo,Bodas il : ¥

Viajes,Vacaciones elc...)

torio digital en Irun y, cada dia, sigue poniendo a disposi-
cion de sus clientes su dilatada experiencia, su saber hacer
y la calidad de su trabajo.

éComo se puede sobrevivir a una revolucién como la que
ha vivido la fotografia?

Ha sido duro, traumatico. Hubo un tiempo en el que no se
pensaba que el digital fuese a entrar tan fuerte. Hubo un
impas. Pero, en solo dos afios, desaparecieron el 70% de los
negocios y tiendas de fotografia que habia en Espaia. Para
nosotros también ha sido muy duro y hemos tenido que
adaptarnos. Ahora no trabajamos con fotografia sino con
imagen, en el mas amplio sentido de la palabra, porque las
tecnologias permiten que la imagen esté en innumerables
soportes: decoracion, televisidn, objetos de regalo. Ahora es
el cliente el que toma la imagen y nosotros hacemos que sea
apetecible.

éSiente cierta nostalgia del cliché y el revelado? ¢Prefiere
el mundo digital o el analégico?

Yo me quedo con el analdgico. Una buena toma siempre es
una buena toma con el sistema que sea, pero antes era
necesario un conocimiento profundo de fotografia. Ahora
la tecnologia permite manipular una imagen hasta trans-
formarla.

Visto que ya hacemos fotos hasta con el teléfono ¢ Cree que se
ha dejado de valorar el trabajo y la mirada del profesional?
Lo que yo creo es que hay tal saturacién de imagenes que no
somos capaces de asimilar. Antes cada fotografia tenia un
coste y se cuidaba uno de darle al disparador. Ahora no lo
hay y se hacen miles de fotografias, no se mima tanto cada
imagen y quiza se vaya perdiendo ese aprecio al trabajo.

éHacia donde puede ir la fotografia en los préximos afios y
cémo ve la situacion del comercio en Irun?

Es muy dificil, por no decir que imposible aventurar por
dénde van a ir las cosas en cuestidén de imagen. El mundo de
las telecomunicaciones va disparado y no se puede aventu-
rar nada. En cuanto al comercio en general, la situacién de
crisis nos afecta a todos, en nuestro caso especialmente por-
que la fotografia no se hace por necesidad sino por ilusién.

WWW . fotollor.net

(fambien desde la wela)

Revelado Digital
de todos los
soportes

tamanos
al mamenta
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Premio a la renovacién comercial: Maribel

“Apostamos por Irun. Afrontamos con ilusion
y una tienda nueva este complicado momento”

Es uno de los comercios
mas veteranos de la ciudad
dedicado a la moda
femenina

-

En un tiempo de crisis en el que mucho se habla de emprende-
dores y de la necesidad de transformarse para sobrevivir, no
estd mal poner los ojos en un comercio como Maribel, inaugu-
rado hace nada menos que 54 ainos, que ha sabido adaptarse
para satisfacer a sus clientes sin perder la comba de los tiem-
pos. Primero abrié como una drogueria-merceria en la que
podia encontrarse un poco de todo para rapidamente decan-
tarse por la moda. Ha sido una evolucion constante y, en este
ultimo afio, Maribel ha afrontado una obra importantisima.
Una tienda completamente nueva. Mas de 100 m2 de espacio
comercial (el doble de antes). Recomendamos visitarla porque
merece la pena. Podemos distinguir dos lineas en la ropa de
Maribel. Una mas sport, para el dia a dia y otra mas vestida para
todo tipo de celebraciones; ambas cubriendo un abanico
amplio de edades. Ademas en muchos modelos llegan hasta la
talla 64. Hablamos con Maribel Porres, hija de la otra Maribel,
aquella emprendedora que inaugurd la tienda en 1958. Ella
regenta ahora el establecimiento, junto a su hermano Rafa, su
cufiada y una hermana de ésta. “Estamos muy contentos con la
reforma”, nos dice, “ha hecho rejuvenecer la tienda y nos per-
mite mostrar otro tipo de género mas actual, ropa joven que
sorprende porque quiza se tiene todavia la idea de que nuestra

oferta esta solo dirigida a mujeres de una cierta edad”. La cali-
dezy el optimismo con los que Maribel contesta a nuestras pre-
guntas son sefias de identidad en este establecimiento irunés,
reconocido tanto por su profesionalidad y por la calidad de sus
prendas como por el cariifio con el que siempre tratan a su clien-
tela.

Este es uno de los comercios con mas solera de Irun ¢Ha
estado siempre en el mismo emplazamiento?

Si, desde que nuestra madre abriera, Maribel siempre ha
estado en este mismo local. Los primeros afios con drogueria,
merceria y un poco de confeccion. Luego ya se fue especiali-
zado en confeccién de caballero, sefiora, nifio y corseteria. Y,
finalmente, nos quedamos con la ropa de sefiora y estamos
especializados en tallas hasta la 64, que hay en muy pocos
sitios. Llevamos mas de cuarenta aios vistiendo a las sefioras
y ahora también tenemos prendas para la gente joven.

Las cosas habran cambiado mucho en todo este tiempo
éno?

Mucho, desde luego. Antes se vendia mas ropa de vestir y
ahora lo que mas trabajamos son las prendas de sport. En
otros aspectos, antes, por ejemplo, los sdbados era un dia de
mucho trabajo, la gente cobraba por semanas y era el dia de
las compras. Ahora, sin embargo, los sabados mantienen el
mismo ritmo de trabajo que cualquier otro dia.

En cuanto a la calidad de la ropa écree que la confeccion es
ahora igual que la de antes?

Nosotros lo que buscamos ahora y siempre es ropa que esté
bien confeccionada, que sea de calidad y que esté hecha en
Espafia, aunque haya excepciones, porque eso nos ofrece
una garantia. Hay que tener en cuenta que nuestra clientela
no busca ropa para un dia sino que quieren prendas que les
duren y estén bien hechas.

éCudl es el truco para mantenerse mas de medio siglo y no
sucumbir a pesar de los cambios?

No hay secretos. Hay dedicacidon a nuestro trabajo para ofre-
cer a nuestras clientas aquello que creemos les pueda gus-
tar y a un precio razonable. Me gustaria, por ultimo animar
a las mujeres que aln no nos conozcan a que lo hagan.
Estamos en la Avenida de Guipuzcoa 30 de Irun.
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Premio a la trayectoria comercial: Amadeus Musika Etxea

“La guitarra clasica es el instrumento de los
jovenes, el que mas se vende con diferencia”

Lleva 25 anos vendiendo
instrumentos musicales y
considera que, en Irun, el trafico
es un aspecto que todavia se
puede trabajar para mejorar

Han cumplido sus bodas de plata entre guitarras, flautas, saxo-
fones y partituras, un mundo, sin duda, sugerente y agradable
pero en el que siempre, segin nos explican quienes saben de
ello, ha sido dificil salir adelante. Amadeus Musika Etxea viene
abriendo sus puertas cada dia en la avenida de Navarra, desde
1987, regentado por las hermanas Angela y Maria Victoria
Ifarra. Sin ser profesionales de ningun instrumento, ambas
estudiaron en su dia solfeo, piano (Mariavi) y guitarra (Angela).
A partir de ahi, su relacién con la musica ha estado basada, prin-
cipalmente, en la venta de instrumentos musicales y todos los
accesorios y bibliografia que los complementan. Una breve y
amena charla con Angela nos descubre a dos personas que han
trabajado desde el primer dia, con esfuerzo y seriedad, por
sacar adelante un negocio que es “bastante especial porque lo
que uno compra lo compra para siempre”.

é¢Cémo fue lo de abrir un negocio de venta de instrumentos
musicales hace 25 afos? ¢De donde sali6 la idea?

En aquellos momentos, en Irun no habia ninglin establecimien-
to de este tipo y, ademads, estaba para abrirse el Conservatorio,
asi que pensamos que seria una buena oportunidad y nos ani-

mamos. Empezamos en un local en la trasera del palacio
Arbelaiz, porque entonces no habia muchos locales que fueran
buenos, pero en seguida nos vinimos aqui y ya no nos hemos
movido.

¢Como han evolucionado las ventas en este tiempo? ¢ Hay ins-
trumentos que han pasado de moda?

Antes se vendian mas libros, desde luego, era lo que mas salida
tenia y ahora, sin embargo, muy pocos. Como instrumentos, la
guitarra clasica es siempre un instrumento para las personas
jovenes, es el que gana en el ranking de ventas y es normal por-
que es mas asequible, se puede transportar bien y, si una cuer-
da se rompe, se cambia.

¢Como ha sido lo de mantenerse a flote en este tiempo? ¢Es
este un negocio quiza mas a resguardo de los vaivenes de la
economia?

Ha sido complicado desde siempre, porque lo que se compra
aqui se compra para siempre y no por necesidad. Quiza ahora
se fabrica mejor que hace unos afios pero igualmente, si una
cuerda se rompe una guitarra sigue funcionando. No obstante,
tenemos nuestros momentos altos en la tienda, como supongo
los tienen todos los sectores. Para nosotros son las fiestas de
Irun y Hondarribia con los txibilitos y tambores.

Y también el arranque escolar con esas flautas dulces que
muchos recordamos de la enseiianza Primaria.
Efectivamente, las flautas se siguen usando en la escuela para
ensefiar musica y se siguen vendiendo. Por lo demas, el resto
del afio, nos mantenemos con la venta de accesorios.

¢Como ve las cosas en general el comercio? ¢ Cree que todavia
hay medidas que se podrian tomar para mejorar algunos
aspectos?

Lo que si veo, a nivel local, en nuestra ciudad, es que hay algu-
nos aspectos que todavia se podrian mejorar, como el tréfico.
Estd muy bien que vayamos haciendo en el centro espacios
peatonales pero lo que a mi me transmiten los clientes muchas
veces es que cuesta llegar a Irun, desde Navarra e incluso desde
Hondarribia. No sé si sera por densidad de trafico o porque no
hay un buen transporte publico... Desconozco los motivos pero
si creo que se podria trabajar ese tema un poco mas.

el descanso y td

Aldapata 1 - 20302 Irin
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CPaImarés Premios Comercio Urbano de Irun

2008

Comerciante irunés del afo
Krash

Trayectoria Comercial
Calzados Marisa

Renovacion Comercial
Mercairun

Integracion Comercial
Floristeria Zinnia

Comerciante irunés del afio
Unién Radio Irun
Dedicacién al Comercio
Carniceria Abrego
Creatividad Comercial
Bar Sargia
Renovacion Comercial
Optica Ikuski
Trayectoria Comercial L&S /

Comerciante irunés del afo
Pasteleria Aguirre
Dedicacién al Comercio
(Especial 152 aniversario de Mugan)
Deportes Gonzdlez, Aliprox Rafa, Los Boes
Merche Moda Hombre, Alberto Moda Hombre
Bar Restaurante Arano, Pinturas Muriel
Perfumeria Oyarzabal, MDT, Imprenta Luis
Tolosa, Boutique Urmendi, Galerias Garcia
Calzados Herrero, Bar Manolo, Zurich
Creatividad Comercial Bar Gaztelumendi
Renovacion Comercial Calzados Luis Mariano
Trayectoria Comercial Amuebladora de Gros /

Comerciante irunés del aio Montecarlo Sport Renovacion Comercial Optika Bidasoa
Dedicacion al Comercio Joyeria-Relojeria Ruby  Trayectoria Comercial Exter
\ Creatividad Comercial Bar Orrua /




Las croquetas de Irungo Atsegina
triunfan en el Concurso de Fritos

Los pintxos sencillos de toda la vida a precios populares, oscilaban entre 1y 1,50 €, han lle-

vado a muchos iruneses a salir a la calle y disfrutar de la hosteleria de proximidad.

Misién cumplida..... Durante 12 dias los fritos de toda la
vida han sido los protagonistas de esta nueva iniciativa que
MUGAN ha puesto en marcha para dinamizar el sector hos-
telero de la ciudad.

El “I CONCURSO DE FRITOS DE IRUN” que se ha cele-
brado desde el 3 al 14 de octubre y en el que han partici-
pado 26 establecimientos, repartidos por varios puntos de
la ciudad, ha sido un éxito de publico que ha sabido valo-
rar, con su activa participacién, el trabajo de los hosteleros
por ofrecer pintxos sencillos a precios asequibles.

El Jurado del Concurso, formado por los propios esta-
blecimientos participantes, ha elegido entre las 26 pro-
puestas y decidido otorgar los siguientes galardones:

19 Premio: Frito de Oro para el Bar-Rte. Irungo Atsegiia
22 Premio: Frito de Plata para el Café Irin
32 Premio: Frito de Bronce para el Bar Da2

Con la entrega de premios damos por finalizado el “I
CONCURSO DE FRITOS DE IRUN”, que debido a la respues-
ta del publico no sera el ultimo, y es por lo que desde
MUGAN queremos mostrar nuestro agradecimiento a
todos los ciudadanos que con su gesto de hacer sus consu-
miciones en la hosteleria local, contribuyen a mejorar la
economia de nuestra ciudad, a mantener los puestos de
trabajo y a mantener los barrios vivos.
iGracias a todos y hasta el ano que viene!
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ASESORAMIENTO INTEGRAL DE EMPRESAS

CORREDURIA DE SEGUROS

WWww.gruposanjuan.com
asesoria@gruposanjuan.com

GRUPO ASESORAMIENTO P° Colon, 27 entpta. 2
Luis Mariano, 6 entpta.
Tel. 943 619 400
Tel. y fax 943 616 400
SOCIEDAD COOPERATIVA 20302 IRUN
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De tiendas

Si quieres Comprar, vender, alquilar, buscar
empleo, relacionarte. Seguimos estando aqui

iANUNCIATE!

TALLER SEMANAL DE RESPIRACION
CONSCIENTE Y CONECTADA
los lunes

La prdctica diaria de la respiracién consciente brinda
un profundo bienestar fisico y espiritual, un aliado
muy til para la ansiedad.

Terapeuta Pilar Pérez Mufioz

* IRUN.C/Vera de Bidasoa. Alquilo local I
comercial de 30M2, (abstenerse ocio j(’)—l
venes). Tel: 627-624454 I

*CHICA se ofrece para trabajar interna
o externa en cuidado de mayores y servi-
cio doméstico. Expereincia.Tel:699-I
803376 ’

* LICENCIA DE TAXI vendo en Irin,
por jubilacién. Tels. 943-6790 y 673-
338906

‘IRUN.Centro.Alquilo o vendo bonito
local 108 M2 apto cualquier negocio.Tel:
685-70974

*ALQUILO LOCAL ideal garaje moto
c/Serapio Mugica. Irin.Tel: 626-79489

.CHICA responsable se ofrece externa,l

pleo. Referencias. Tel: 650-647590.

*ESTUFA PARAFINA con programador
(comprada afio 2011)todavia con garan-

941113

*VENDO CAFETERIA-RESTAURANTE
Elcano con clientela, totalmente ins-
tlado.270.000€ Facilidades de pago.Tel:
617-310456

*CURSO EL ARTE DE LA ESCRI-
TURA Vendo .10 tomos HISTORIA
DEL ARTE Tels: 943-660264 y 669-
668724

*HERRAMIENTAS de pintor industrial,
compresor -gotelé ;mesa empapelar etc..
Tel:669-668724

eSefiora de 45 afios, de Irin, se ofrece
para labores domésticas o cuidado de
nifios por las mafianas.Tel:660-797102

*DORMITORIO completo Muebles de

salén, sofas y armarios , todo en muy
Trasera. buen estado y econdémico.Tels: 943-

Tel-943-616 165 IRUN J 631103 y 605-729000

ESTAS NAVIDADES
EL REGALO mas beneficioso
que puedes hacer

BONOS .« Salud y Belleze

Nos adaptados a todos los presupuestos

Y recuerda el Dr.Francois Mauleon en nuestro
servicio de medicina estética Col. 202008083

noches, fines de semana:cualquier em- I

tia. Vendo 100€ negociables.Tel: 669- |§

s S i 1

*ALQUILO Amplio GARAIJE cerrado
en B° Anzardn. Tels:943-624705/658-
749272

*ASISTENTA TITULADA se ofrece
para personas con dependencia, acompa-
flar y ayuda domiciliaria. Tel:645-734170

*IRUN.PIO XII Vendo piso de 2 habita-
ciones, saldn, cocina, bafio. Balcon, sole-
ado. 130.000€ Tel:618-637066

*JRUN.Olaberria. Alquilo varios locales
apto almacén, taller, vehiculos, gremios
etc.. desde 80M2 en adelante. (2€M2)

*Oficial de lera de Peluquerfa se ofrece
para trabajar Irin Onyarbi. Tel:633-
174157

*ALQUILO pisos de 1,2,3 habts y dife-
rentes locales Tels:627930498 Inmob.

Salud y Belleza




7

| ol

" 'i

DIRECTOR de Auto-escuela, profesor,
formador, CAP y maestro. Me ofrezco

para toda Espafia.Experiencia.Tel:610-
541921

SIRUN.Busco externa para cuidado
persona con demencia y labores de casa .
Mafianas y tardes. Enviar CV a
gema.h.q@kzgunea.net

*SE ARREGLAN Ordenadores a domi-
cilio.Tel: 607-282554 Iban

*Vendo SOFA y 2 BUTACAS como nue-
vas en piel marrén 550€ .Regalo alfombra
grande y mesa centro con cajones
Tels:943-615729 y 696-856438

*VENDO O ALQUILO local industrial
443M2 en POLG INDUSTRIAL SALVA
en Lezo. Posibilidad de altillo .Precio ne-
gociable.Tel: 645-734170
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I * MONEDAS variadas vendo al peso, .

|

943-617 011

GRATIS. www.elanunciovasco.es
P° Coldén,31. Gal esquina Juan Arana.IRUN

*IRUN.ALQUILO Habitaciones cerca
renfe. derecho cocina y bafio. No fumado-

kg 19€, 4kg 72€, 9kg153€ Tel: 610-
541921. José Manuel.

*INTERNA -EXTERNA se ofrece para
cuidado de mayores o nifios. Experiencia.

] Tels805125%
)
§ 522670

J “IRUN.Pio XTI .Vendo Atico, 3 habts ex-
I terior, cocina, bafio. Ascensor. Gran opor-

*Vendo APARATOS Y UTENSILIOS
de peluqueria. Econdmicos.Tel: 639-

tunidad. 113.000€ negociables. Tel:
622-474 710

*SELLOS NUEVOS de curso legal,
vendo con el 10% de descuento por liqui-
dacién.Tel:610-541921

Se OFRECE chica para limpiezas en ge-
neral. Interna o externa.Tel: 698-420242

*AMIGAS .Sefiora busca amigas para salir
de 50 afios en adelante.Tel:610-802537

*CHOFER con todos los carnés se ofrece
para transporte , mudanzas, cualquier em-
pleo. Expereincia.Tel: 650-069095

*LOCAL Vendo en B° San Miguel acceso
2 calles. 52 M2+ Bodega de 40M2. Precio
muy interesante. Tels: 943-612162 y 660-
666865

*ALQUILO GARAJE cerrado con altillo
, buen acceso , apto almacén en Irtin. B°
Anzaran. Tel:628-377565 y 943-618281

*TRASPASO TIENDA Alimentacion en
funcionamiento, zona de mucho paso en
Irtin. Econémico.Tel: 616-661 969.

*CHICA responsable de Irtn, cuidarfa
personas mayores (titulo geriatrfa) y rea-
lizarfa labores de casa .expereincia como
ayudante de cocina.

*APARATOS DE PELUQUERIA
Vendo econdmicos.Tel .639-522670
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C/Estacién s/n.Irun.
Tel: 943-614 889

1?_- DANZA www.danzatatiana.net
= TATIANA

SALSA, BACHATA,
RENGUE, CHA CHA
omienzo: DICIEMBRE
Los viernes
de 20,30h a 22,00

AAY
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Bar Restaurante Swing - Fernanda Aguiar

“Necesitamos permiso para colocar un cenador
acristalado en la terraza para el mal tiempo”

Fernanda, Koldo y Unai son los propietarios del Swing, un bar
restaurante que lleva una década asentado en la calle Santiago
pero que, hace ya mas de dos afios cambid de dueiios y hoy
estd regentado este trio de luchadores, optimistas a pesar de la
crisis y con las ideas claras acerca de por dénde deben encami-
nar sus pasos en el negocio de la hosteleria. No en vano, cada
uno de ellos viene trabajando en el sector desde hace tiempo.

Charlamos con Fernanda Aguiar, una brasilefia que ha echa-
do raices en Euskadi, tierra de la que confiesa sentirse enamo-
rada. Asegura estar muy a gusto en el barrio de Santiago, al que
va le ha tomado la medida: “aqui la gente no es de pinchos
como en otras partes de Irun, es mds de poteo”, explica “y
hemos empezado a poner a nuestros clientes una tapita gratis,
porque vemos que es lo que se hace en otros muchos sitios y
queremos que repitan con nosotros”.

El meloso acento de Fernanda no resta un apice a la firme-
za de sus palabras cuando demanda ayuda del Ayuntamiento,
para poder habilitar en la calle un cenador acristalado que les
permita poner mesas fuera y servir cenas en invierno o cuando
la climatologia es adversa. Reconoce que, con la crisis, las cosas
han cambiado en el sector. Sin embargo, es testigo de que, aun-
gue los clientes consumen menos, siguen pasandose por el
Swing... y estd dispuesta a mimarlos.

éComo les recibieron el resto de los hosteleros de la calle
cuando llegaron para seguir dando vida al Swing?

Pues la verdad es que muy bien. Nos vieron como una compe-
tencia sana. Aqui tampoco hay demasiados bares y asi habria
otro sitio para atraer gente hasta el barrio, y conste que vienen

HOMBRE MLUAJER

Surtido en punto Senara ¥ Caballesc

Parkas, baras, pdjarmas

clientes de todo Irun. Entre los vecinos también fuimos bien
recibidos y nos sentimos muy a gusto.

oW R T 7
Arrancaron con este bar-restaurante en 2010 ¢ Los tiempos de
crisis han hecho mella en su proyecto?

Es verdad que ahora no vamos con las raciones a tope, ni esta-
mos con los aperitivos que no damos abasto. El cliente se lo
piensa mas a la hora de pedir una racion. Y en la terraza, aun-
gue la veas igual de llena que antes, ahora se consume menos.
Pero la gente sigue saliendo y eso es lo importante. Aunque
vivimos un gran cambio sigue habiendo movimiento y nosotros
estamos dispuestos a trabajar pero necesitamos ayuda.

éQué tipo de ayuda es la que demandan?

No pedimos mas que lo que ya se ha permitido en otras partes
de Irun: que el Ayuntamiento nos dé permiso para hacer un
cerramiento en la calle. En verano la terraza marcha sola pero
con mal tiempo la cosa cambia. Con un cenador bien hecho,
bonito, podriamos aumentar el nimero de mesas en invierno
porgue, ahora mismo, los fines de semana, se nos van mas per-
sonas sin cenar que cenadas. No tenemos capacidad mas que
para 42 personas pero tenemos demanda. Podriamos dar tra-
bajo y estamos dispuestos a esforzarnos pero necesitamos un
poquito de respaldo.

Por lo que me cuenta, deduzco que la carta del Swing tiene
éxito ¢han incluido alguna especialidad brasilefia?

No es necesario, aqui la gastronomia es fabulosa. Nosotros fun-
cionamos bien porque el cliente come, exactamente, lo que
quiere. Tenemos una carta de combinados y sin combinar, es
decir, que se elige de cada plato lo que se quiere y se hace uno
el combinado a la medida. iY los platos vuelven a la cocina lim-
pios! Nadie se deja nada.




El Hotel-Rte. Atalaia se proclama Campeén del
Il Campeonato de Menus Gastrondmicos

El Bar- Rte. Paki y el Virginia Mendibil quedan en segunda y tercera posicidn, respectiva-
mente, acompanando en el podium al restaurante de Inaxio Muguruza.

El pasado 25 de Noviembre finalizé el | CAMPEONATO
DE MENUS GASTRONOMICOS DE IRUN, de nuevo con buen
sabor de boca al conseguir completar sus objetivos de cola-
boracidn entre las compras y la gastronomia local.
Consiguiendo fomentar el comercio urbano y la hosteleria,
ademas de convertir esta iniciativa en un aliciente popular
mas para el disfrute de los ciudadanos.

En este segundo afio, la actividad ha ido a mas tanto en
el numero de establecimientos hosteleros participantes,
este afio 22 dos mas que en el 2011, como en el nimero de
ciudadanos que se han acercado a degustar los sabrosos
menus preparados por los chefs participantes. El jurado
formado por los propios restauradores participantes, han
valorado los distintos menus, salvo el suyo, y el resultado
final ha sido el siguiente:

12 Premio Hotel -Rte Atalaia.
22 Premio Bar-Rte. Paki
32 Premio Bar-Rte. Virginia Mendibil.

Inaxio Muguruza, cocinero-jefe del Restaurante Atalaia:
“Estoy super agradecido a todos y quiero destacar dos
cosas, la primera que incentiva al humilde a llegar lejos y la
segunda que crea movimiento en conocer nuestro merca-
do. A su vez te hace estar despierto en que tus propios com-
pafieros valoren tus inversiones, valoren tu equipo de tra-
bajo, valoren tu equipo de personal y como ultimo diria es
un orgullo a la trayectoria de trabajo del restaurante”.

El gerente del Bar-Rte.Paki, Luis Silva, se mostraba muy
contento por el subcampeonato conseguido. “Los que han
venido han salido muy a gusto y este campeonato ha servi-
do para que venga gente nueva, que se acuerden de ti y
pasen por tu bar que es de agradecer".

Carlos Garrancho, gerente del Bar- Rte. Virginia
Mendibil: “Este tipo de campeonatos sirven para que los
clientes puedan comparar y valorar la oferta gastronémica
de los locales y ver los precios que se estdan barajando, que
no siempre la calidad estd discutida con un precio competi-
tivo. Y mds ahora en tiempos de crisis”.

Servicio 24 horas:
607 598 584

ascensoresaguirrezabalfhotmall.com

AGUlRREZABALI Sk Pol. Arretxe-Ugalde

MONTACARGAS

Ezurriki kalea, 29
20305 IRUN (Gipuzkoa)
Tel.Fax: 943 612 821
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La oferta comercial irunesa se da a conocer a través de
videos protagonizados por los propios comerciantes

Los comerciantes y hosteleros de Mugan se convierten en actores para felicitar las fiestas

navidenas

Estas navidades el comercio urbano irunés tendrd un
nuevo escaparate en Internet. Cerca de medio centenar de
comerciantes se han apuntado a protagonizar unos videos
-de corta duracion- en los que desean, personalmente,
unas felices fiestas a todos sus clientes al tiempo que van
dejando ver el gran abanico de oferta comercial con que
cuenta lrun.

“Hemos tratado de recoger todos los sectores y todos
los productos que estdn presentes en el comercio irunés,
que son muchos”, explican desde MUGAN, “y hemos pen-
sado que era también una manera de poder felicitar las
fiestas a los clientes a través de las nuevas tecnologias”.

Estas videos-felicitaciones tienen entre 15 y 20 segun-
dos de duraciéon y podran verse en la pagina web de
MUGAN asi como en You Tube y redes sociales (Twiter,
Facebook, Google +, Linkedin, etc.). Se enmarcan en la
campania general de promociéon que lleva a cabo la
Asociacién de comercio, hosteleria y servicios y que lleva
por lema: “Haz tus compras en el comercio urbano. Con tu
gesto ayudas a mejorar la economia de tu ciudad, los pues-
tos de trabajo de tus vecinos y a mantener el barrio vivo”.

Video general

Ademas de esta bateria de videos de comercios individua-
les, MUGAN ha grabado también un video conjunto en el
gue duefios de establecimientos y empleados se han con-
vertido en fugaces actores y van mostrando la variedad del

comercio a través de sus articulos y sus tiendas, con guifios
al espectador y, en mds de una ocasién, no pocas dosis de
sentido del humor.

“Es importante destacar la motivacion para participar
que han tenido estos comerciantes”, sefialan desde
MUGAN, “que se han prestado de buena gana a tomar
parte en el guion, con la ilusion comun de poder promocio-
nar el comercio de Irun a través de un nuevo soporte y de
las nuevas tecnologias, que nos ayudan a llegar mds lejos y
transmitir de otro modo la solidez y las posibilidades de
nuestro sector”.

Harie

Decaracion

Flaza Flo XII, n* 3
20302 IRUN

™: 943 61 64 33
info@claudiomartinez.es

ESPECIALISTAS EN TRATAMIENTOS MEDICOQ-ESTETICOS
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Carta a los Reyes Magos, Olentzero y Pére Noél

Por tercer afio consecutivo, la Asociacion de Comercio,
Hosteleria y Servicios de Irin “MUGAN”, vuelve a poner en
marcha la campana de la “Carta a los Reyes Magos,
Olentzero y Pere Noél” donde se sorteara un premio de
hasta 3.000€ para gastar en los regalos que desee el gana-
dor y haya descrito en la propia carta.

En esta popular iniciativa cada participante debera
redactar una carta indicando los regalos que le gustaria
recibir en caso de resultar seleccionada de entre todas las
que recibamos hasta el 8 de enero de 2013, fecha en la que
se dara a conocer la carta ganadora.

Para conseguir cartas y participar en la campanfa, se
deben realizar compras en los establecimientos asociados
a Mugan. Con cada compra, los comerciantes y hosteleros,
segln su criterio, haran entrega de las cartas y los consu-
midores, para participar en la promocién, tendran que
depositarlas en la urna permanente que para ello ha habi-
litado Mugan en el exterior de su oficina, en el Paseo Coldn
27, 12 Oficina 11.

En el escrito se debera detallar los regalos que se quieren
recibir en caso de resultar escogido. Cuantas mas cartas se
rellenen, mas posibilidades tendra cada participante de que
resulte seleccionada su carta, y asi poder cumplir sus deseos.

Las cartas, para ser validas, deberan incluir (obligatoria-
mente) el sello del establecimiento en el que se han con-
seguido vy rellenarse indicando en forma de listado los
regalos que se quieren recibir, hasta un valor maximo de
3.000 €. En caso de superar dicho importe, se formalizaran
los regalos hasta llegar al importe indicado, segun lo escri-
to por el propio cliente.

Los regalos seran adquiridos por el ganador en los diferen-
tes establecimientos asociados a Mugan que participan en
esta campafia de dinamizacidn del comercio y la hosteleria
de la ciudad.
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ESTANCO LUIS MARIANO

RESTAURANTE UMEKI

Menus del dia - Carta Variada
Comidas de empresa
Celebraciones, despedidas,
bautizos y comuniones
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Mugan entrega los premios del
9° Concurso de Fotografia
“Iran, Comercio y Ciudad”

El pasado lunes, 5 de noviembre, el local de AFI sirvid

como escenario para la entrega de los premios del 92
Concurso de Fotografia “Irin, Comercio y Ciudad”, organi-
zado por Mugan con la colaboracién del Ayuntamiento y de
AFl. Ademas de los 6 premios correspondientes a las dos
categorias, Comercio Urbano y Ciudad, se hizo entrega
también de los 10 vales de compra, por valor de 60€ cada
uno, que se habian sorteado entre todos los participantes.
COMERCIO URBANO IRUNES: 12 “LA BOLSA DE LA COM-
PRA” de Miguel Cabezas Centeno (1 Viaje a Londres valo-
rado en 500€) 22 “GORRITI” de Joel Iglesias Santiago
(200€ en Cheques de Compra Mugan) 32 “AGUIRRE” de
Amaia Olaizola Etxaide (150€ en Cheques de Compra
Mugan)
IRUN CIUDAD: 12 “PASARELA BIDEGORRI” de Luis Irisarri
Tejada (1 Viaje a Londres valorado en 500€) 22 “GAZTELU-
ZAR” de Miguel Becerra Jaramillo (200€ en Cheques de
Compra Mugan) 32 “AIAKO HARRIAK” de M2 José Blanco
Balerdi (150€ en Cheques de Compra Mugan)

5% descuento
con la Visa Irun
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Todas la compras realizadas con la Visa Irun en el comercio y
la hosteleria asociada, entre el 1y el 31 de Diciembre de 2012, se
beneficiaran de un descuento del 5 % siempre que se pase la tar-
jeta al cobro por el datafono de Caja Rural de Navarra.

El descuento no se aplicara si se elige el pago aplazado a tres
meses o el pago al contado. Sélo se aplicard a compras sistema
Visa clasico. Todas las tarjetas solicitadas durante la campaiia ten-
dran un limite de crédito maximo de 1200 euros no ampliable
hasta fin de campaniia. No se admitira ninguna ampliacién de limi-
te de crédito durante la vigencia de la campafia a ninguna tarjeta
emitida con anterioridad.

Los descuentos apareceran en los tickets emitidos por los
datafonos, donde figurara el importe total de la compra asi como
la cantidad a cargar en la cuenta del cliente una vez aplicado el
descuento.

EL 2° PAR DE GAFAS POR 1€ MAS

AHORA
PARA QUIEN
TU QUIERAS:

ALAINAFFLELOU

——ORTILE—

PASEL COLDN, 29 (LU AL)
IRLIN 20301
Tel; 943 667 030

C/ URBIETA, 41 (LOCAL)
DONOSTIA 20006
Tel: 943 461 909

C.C.CARREFOUR QIARTZUN
POL, LINTZIRIM, 17 20180
Tel: 943 490 78T
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Se reparte en bares y comercios
el calendario 2013 de Mugan

La Asociacion de Comercio, Hosteleria y Servicios de Irun “Mugan” presenta la 92 edicion del
calendario “Irun, comercio y ciudad” para el préximo aifo 2013, un vistoso calendario de
pared que fomenta la convivencia entre el comercio y la ciudad como elemento vertebrador

de la vida ciudadana de Irun.

Este almanaque tiene como objetivo poner en valor la
economia urbana y reflejar la posibilidad de armonizar la
amplia oferta que ofrecen los diferentes establecimientos
comerciales con las calles y espacios singulares de nuestra
ciudad, proyectando de esta manera una ciudad dinamica
y sostenible.

En la portada se puede disfrutar del mosaico que
recoge las 12 fotografias que conforman los meses inte-
riores, pertenecientes a diferentes fotdgrafos iruneses
distribuidos en el siguiente orden mensual: en Enero
Laura Garcia interpreta “Mendibil blanco”; en Febrero
Luis Irisarri presenta su premiada “Pasarela bidegorri”;
en Marzo Amaia Urdician retrata las “Casas inglesas”;
Abril es para “Calle Mayor” de Nagore Antolin; en Mayo
M2 José Blanco presenta “Aiako harriak”; Junio es para
“Ermita San Marcial” de Raul Martinez; en Julio “lrungo
koloreak” de Nekane Mujika; en Agosto Joseba Mujika
propone “El descanso es un placer”; en Septiembre el
ganador Miguel Cabezas nos lleva de tiendas con “La
bolsa de compra”; en Octubre la joven Irati Gurrutxaga
retrata "El puente libre"; Noviembre es para el presi-
dente de la AFl Gerardo Garcia con “Ruinas en el
Bidegorri” y en Diciembre Miguel Becerra nos llena de
color la Plaza del Ensanche con “Navidad”. La contra-
portada recoge el palmarés y las fotografias ganadoras

de las nueve ediciones celebradas del certamen foto-
grafico.

Se distribuyen 5.000 ejemplares a todo color con los
dias y los meses en castellano, euskera y francés. La pre-
sentacién es con nimeros grandes para su mejor visibili-
dad y su formato permite un espacio para las anotaciones.

Este anuario se reparte hasta agotar existencias, segun el
criterio de cada establecimiento, entre los clientes que reali-
cen sus compras en los comercios y bares asociados a Mugan
y sirve como obsequio con el que agradecer la fidelidad de
todos los clientes que siguen eligiendo el comercio y la hoste-
leria de la ciudad para realizar sus compras habituales.
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ALBERTO MODA HOMBRE Es un
comercio que desde 1983, situado en
la calle Fuenterabia n? 6, lleva vistien-
do al hombre que quiere ropa de cali-
dad, con las mejores marcas del
momento como: Armani Jeans, Levis,
Dockers, Diesel, Tommy Hilfiger,
Scoth & Soda, Belstaff, Geox... Tienen
un gran surtido de prendas y comple-
mentos, tanto de vestir como sport-
wear, que aconsejan debidamente a
toda su clientela que siempre les ha
sido fiel a su estilo de entender la
moda del hombre actual.

CIERRAN BANCOS Y CAJAS EN EL
PASEO COLON El tltimo en cerrar a fina-
les de noviembre ha sido Caixa Galicia,
pero con anterioridad se han ido clausu-
raron varias sucursales del Guipuzcoano,
Cajamadrid, La Caixa y Banco Popular. En
los ultimos afios el boom inmobiliario
habia disparado los precios de los alqui-
leres en la "milla de oro" irunesa y sélo
las entidades financieras podian afron-
tarlos. El horario laboral de los bancos y
cajas ha provocado que todas las tardes
y sobre todo los fines de semana el
aspecto de cierre con persianas herméti-
camente cerradas dejaran muerto el
paseo. Esperamos que lo mas pronto
posible, en estos locales ahora cerrados,
se instalen nuevos negocios que con sus
escaparates den vida y mantengan el
atractivo comercial del centro ciudad.

www.atrezzoak.com

Enmarcaciones

atrezzo

C/ Estncidn, 13
Tel: MAG1T 298
TRLUT™S

VICTORIA VISTE LA NAVIDAD La bou-
tique Victoria situada en Luis Mariano
nos vuelve a sorprender con su origi-
nal escaparate preparado para estas
navidades. La sencillez de unas balas
de paja oportunamente colocadas, la
referencia a los paquetes de regalo
gue tan cuidadosamente preparan
Victoria y todo su equipo de colabora-
doras junto con unas maniquies divi-
nas que lucen las prendas de tempo-
rada componen la puesta en escena
de este establecimiento. Buen gusto,
creatividad y entusiasmo por el traba-
jo lucen, sin lugar a dudas, en el esca-
parte de Victoria. Zorionak !

TRABAJOS DE
IMPRESION

DESDE 1919
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EL FRAUDE DE LA PUBLICIDAD ENGA-
NOSA DE LOS COLCHONES En un local
de Luis Mariano se anuncian con ofer-
tas ficticias, utilizando ganchos
comerciales que traspasan la normati-
va y la leal competencia. Con precios
anteriores y posteriores inventados,
falseando la realidad de los margenes
comerciales y desacreditando a la
competencia. Dicen que van a estar
unos dias, los prorrogan inundando
buzones y parabrisas de vehiculos, y
luego se van... quién quiera reclamar
tiene que hacerlo en Madrid. Han
recibido denuncias en las diferentes
provincias que se han instalado y se
les ha abierto numerosos expedien-
tes. No se deberia permitir actuacio-
nes de este tipo por el grave perjuicio
gue ocasiona al comercio legalmente
establecido.

LOCAL COMERCIAL OCUPADO POR
UNA VIVIENDA Puede parecer increi-
ble, a lo mejor contradictorio o una
falta absoluta de coordinacién. Pero
teniendo en marcha un programa de
ayudas al alquiler como es K- Biziak
que pretende la revitalizacion comer-
cial y ocupacién de los locales vacios
de la zona de Pio XII, se ha permitido
tapiar el escaparate de una antigua
carniceria y transformar el bajo en
una vivienda. No deja de ser impac-
tante, unas ventanas en un muro azu-
lejado negro ..., en una calle donde se
pretendia favorecer la apertura de
nuevas actividades comerciales.

Soluciones
en Eficiencia
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INDITEX OSCURECE EL CENTRO ClU-
DAD Un local de la ¢/ Republica
Argentina, en plena arteria comercial
de la ciudad, presenta un cierre total
de escaparate y esta siendo utilizado
como almacén por el grupo Inditex
que desarrolla su actividad de venta
dentro del P.C. Mendibil. Incluso han
hecho a su antojo una especie de
rampa en la acera para trasladar
mejor la mercancia. Vinieron hace ya
casi una década a Irdn, se les puso
alfombra roja en el centro comercial y
no han colaborado en estos afos en
ningun aspecto relativo a la ciudad y
sus ciudadanos. No se entiende como
se les permite ocultar el escaparate,
cuando va en perjuicio del dinamismo
comercial de la zona que necesita de
locales vivos y no muertos.
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RESTAURANTE

AN TODD LOE DIAS DE LUNES A DOMNGD MEDIOCIA

Mang dinro v de fin de searmans
¥ con ung excalvhie carts iodos oS olas
Manis especinies pive 09 Spedidas, prupos,
canls de empross, bodas y comuniones.

RESERVAS: 843 02 01 20

Ci Mouriane Michelona, 2 20302 IRLUN

o Pension
Bowling

Ahierto todos los dias
las 2
Precivs especiales para
lnrgms temparadas

¥ EIIPresiks cli: e ros

Tel, Pension @ 943 611452

OREOTECA @

acelte de oliva virgen extra

productos seleccionados oF At
COsmMeatica .5 Mendiill

reqalos S
www.lachinata.es

HACALLD

TLE P CF % & CF W E O
E 5 ol

e W%

ELTXOKD —
DEL BACALAD o ChAL TG

SOFRESAL, S.L.

VENTA DIRECTA AL PUBLICO

Bacalao Salado, desalado,
congelado y sus derivados.
Salmon y Bacalao ahumado.
Kokotxas y otros productos

Horarks Invienno: D Lunes & Viemes de B a 130, yoe 158 18h
Sabaiot e 94 13R

Homasko Vermno: Do Lunes a Viernes de 7 a 18h
Sdibada comado

B Mendelu, Amutalde 11 - 20280 Hondarribia Tel. 943 641 004 y 943 641 210 Fax 943 642 324

Tal: 943 &1 26 06 IHUN

rn Geanaro Elxeandia, 3 Tel: 943 62 08 3






